GtOWNY SPECJALISTA DS. HANDLOWYCH

Zakres obowigzkow:
- nawigzywanie trwatych relacji z klientami (gtdwnie rynki zagraniczne);

- pozyskiwanie zlecen w zakresie dziatalnosci stoczniowej: budowy i przebudowy konstrukgji
aluminiowych (metalowych), jednostek ptywajacych, offshore;

- kontraktowanie ustug;
- przygotowywanie raportow realizacji zlecen, sporzadzanie planéw;
- prezentacje produktow, dziatania marketingowe;

- podazanie za sprzedazg po zawarciu transakcji /aktywne utrzymywanie kontaktu z nabywca/.

Kandydat powinien spetnia¢ nastepujace wymagania:
- wyksztatcenie wyzsze techniczne;

- doskonata znajomos$¢ ustugi, produktu;

- inteligencja werbalna;

- komunikatywna znajomosc jezyka angielskiego, dodatkowym atutem bedzie znajomosc jezyka
niemieckiego;

- znajomosc technik sprzedazowych i negocjacyjnych;
- prawo jazdy,

- mobilnosé, dyspozycyjnosé, otwartosc.

Zapewniamy:
- wynagrodzenie state + prowizja; premia;
- zapewniamy samochdéd stuzbowy, wsparcie techniczne;

- prace w preznym, rozwijajgcym sie otoczeniu.

CV prosimy sktadaé: rekrutacja@open-sea.pl



